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Delarsrapport for perioden
1 januari - 30 september 2019

Pressmeddelande 2019-10-17

juli - september
e Nettoomsittningen uppgick till 63,4 (17,6,) MSEK, en 6kning med 260,2 %

jamfort med samma period foregdende ar.

e EBITDA-resultatet uppgick till 12,8 (2,4) MSEK.

e EBITDA-marginalen uppgick till 20,1% (13,5%).

e EBITDA-resultatet utan forvirvsrelaterade hidndelser & omstruktureringskostnader
uppgick till 9,0 MSEK.

e EBITDA-marginalen utan forvirvsrelaterade hindelser & omstruktureringskostnader
uppgick till 14,2%.

e  Resultat efter skatt uppgick till 3,6 (-0,9) MSEK.

e  Resultat efter skatt utan forvirvsrelaterade hindelser & omstruktureringskostnader
uppgick till -0,1 MSEK.

e  Resultat per aktie uppgick till 0,47 (-0,12) SEK.

e Totalt kassaflode uppgick till 4,7 (-2,0) MSEK.

januari - september
e Nettoomsittningen uppgick till 169,0 (48,7) MSEK, en 6kning med 247,1 %

jamfort med samma period féregdende ar.

e  EBITDA-resultatet uppgick till 22,3 (1,7) MSEK.

e EBITDA-marginalen uppgick till 13,2% (3,5%).

e  EBITDA-resultatet utan forvirvsrelaterade héndelser & omstruktureringskostnader
uppgick till 20,3 MSEK.

e EBITDA-marginalen utan foérvirvsrelaterade hindelser & omstruktureringskostnader
uppgick till 12,0%.

e  Resultat efter skatt uppgick till 5,1 (-5,1) MSEK.

¢  Resultat efter skatt utan forsvirvsrelaterade hindelser & omstruktureringskostnader
uppgick till 3,1 MSEK.

e Resultat per aktie uppgick till 0,66 (-0,71) SEK.

e  Totalt kassaflode uppgick till 2,5 (-0,6) MSEK.
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VD-kommentar

”Arets tredje kvartal har varit mycket viktigt for vara langsiktiga tillvixtambitioner. Intikterna 6kade med
260 procent till 63,4 miljoner kronor. Av dessa dr knappt 13 miljoner kronor hénférliga till vart forvirv av
eServGlobal som genomfordes i slutet av juli. Den underliggande tillvixten i koncernen &r fortsatt stark
dven om orderflodena fortsatt dr ojamna 6ver kvartalen.

Resultatmdssigt nér vi ett positivt operativt resultat om 2,2 miljoner kronor. Kvartalet har paverkats av
omstruktureringskostnader, goodwill och férvirvskostnader, vilket i allt vasentligt &r att betrakta som
engéingseffekter.

SDS har under kvartalet arbetat hart med att méta kunder och medarbetare avseende vart forvirv av
eServGlobal, som i ett slag fordubblar omsittningen i systemforsiljningssegmentet. Arbetet med att realisera
synergierna fran forvirvet har paborjats vilket jag forvintar ska ge god effekt pa resultatet. Vidare finns en
forvantan att dessa synergier ska bidra till ett positivt kassaflode redan ndgon gang under nista ar. Samtidigt
fortsitter en stadig tillvixt bade pa omsittning och l6nsamhet inom segmentet distribution dér fler och fler
aterforsiljare och kedjor aktivt soker sig till var nordiska distributionsverksamhet, SDD. Vi siktar 4ven mot
att vara aterkommande intdkter for support och revenue share passerar de fasta kostnaderna under nésta ar.

Forvirvet av eServGlobal

Forvarvet av eServGlobal har nu natt integrationsfasen dér vi genomfor en genomlysning av finanser,
organisation, produkter och kompetens. Vi har dven triffat ett flertal kunder och prospekt dir vi fatt
bekraftat att de fortsitter sin 16pande supporttjdnst med oss och dessutom ser mycket positivt pa SDS
formaga att hjilpa dem att 6ka sina intdkter och resultat. SDS satsning sedan ménga ar pa 6kad produktivitet
ilagkostnadsldnder dir resurser nu frigjorts for innovation, kan vi nu tillimpa dven pa eServGlobals
kundbas. Ett forsta publicerat exempel pa fortroendet for SDS som ny dgare kom i form av en storre order
fran en eServGlobalkund i den storsta marknaden i Mellandstern. Vi ser i tillagg ett I6pande infléde av
mindre tilldggsbestillningar till eServGlobal.

Den nordiska distributionsverksamheten

Vir distributionsverksamhet inom dotterbolaget SDD vixer stabilt och levererar sedan ett antal ménader ett
positivt nettoresultat till koncernen. Vi vérvar stadigt nya aterforsiljare, bade enskilda och kedjor, som till
stor del beror pa att det, till skillnad fran vissa konkurrenter, alltid finns produkter i lager tillgdngliga for
forsaljning hos SDD. Detta mojliggors av bra system och processer. Tillvixten &r bevis pa att marknaden
reagerar positivt pa oss som en kompetent aktor.

Utvecklingen i afrikanska marknaden

Efter en trog borjan pa kvartalet dé vara kunder fokuserat pa budgetering inféor kommande ér, har vi haft en
viss aterhdmtning under kvartalets sista manad. Mycket var forvintat och har darfor kunnat férberedas sa
att vi ddrmed intaktsfort stora delar direkt. Vi fortsdtter att arbeta pi ett flertal lovande och stora prospekt
dér utmaningen dr kundernas langsamma beslutsprocesser. Vi arbetar nu aktivt med att ytterligare 6ka var
pipeline och vira sdljmetoder for att framéver oka sannolikheten for ett jamnare flode av affirer och
intakter.

Ett viktigt nyckeltal vi foljer hos operatdrerna dr deras tillvixt i antal transaktioner som hanteras av vira
system. Hér kan vi konstatera en 6kning av arstakten fran drygt 5 miljarder till 10 miljarder transaktioner,
oraknat tillskottet frdn eServGlobal. Forklaringen ligger i att vi under éret startat upp hos ett antal nya stora
kunder samt att flera av véra existerande kunder lyckats vil med sin digitalisering.

Innovation och tillviixtstrategi

Var tillvixtstrategi bestar av tva huvudkomponenter. Dels den traditionella nykundsforséljningen av vara
basplattformar dar vi lagt till en accelerator i form av en férvirvsstrategi. Dels siljer vi nya funktioner till
befintliga kunder. De nya funktionerna har historiskt huvudsakligen varit olika programvaruldsningar som
adresserat nigot existerande operativt behov hos operatéren. Vi har under dret vasentligt okat var
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kompetensbas vad giller omréadet Business Intelligence, det vill sédga att utifrdn de miljarder datapunkter
som systemen levererar kunna ta fram information och dra slutsatser som ger kunden insikt i hur hans
affirer fungerar. Fran insikterna skapar vi underlag for att foresla vilka atgérder som bor genomforas for att
ytterligare 6ka kundens intdkter och l16nsamhet. Denna affir 6kar vart tjdnsteinnehall och tar oss ndrmare
kundens strategiska analys och beslut. Sjdlvklart dr syftet att sdlja mer, men vi tar ocksa storre del i kundens
strategiska process och nar dven nya beslutsgrupper hos kunderna som tar oss till hogsta ledningen i
organisationen. Resultatet blir storre relevans och virde av sivil var programvara som vér forméga att skapa
insikt hos kunden fran VD till affdrsigare.”

Tommy Eriksson
VD, Seamless Distribution Systems AB”

For ytterligare information, kontakta:
Martin Schedin, CFO

martin.schedin@seamless.se
070-4381442

Denna information dr sddan information som Seamless Distribution Systems AB (publ) ar skyldig att
offentliggora enligt EU:s marknadsmissbruksforordning.
Informationen lamnades for offentliggérande den 17 oktober 2019 kl. 08.30 CET.

Om Seamless Distribution Systems AB (SDS)

SDS ar ett svenskt mjukvaruforetag som tillhandahaller I6sningar och tjinster for digital forsdljning och
distribution till privatpersoner genom mobiloperatorer I tillvixtlinder. Foretaget erbjuder sina
foretagskunder en komplett I6sning for digital distribution och hantering av elektroniska transaktioner. SDS
forvirvade eServGlobal i juli 2019. SDS-koncernen har nu kunder 1 alla delar av vdrlden i mer dn 50 linder
vérlden 6ver och ndr over 500 miljoner mobilanvindare genom mer dn 2 000 000 aktiva forsiljningsstillen.
SDS har cirka 230 anstillda i Sverige, Frankrike, Rumdnien, Belgien, Ghana, Nigeria, USA, Pakistan, Indien,
Indonesien, Sydafiika, Ecuador och Féorenade Arabemiraten. Med 6ver 20 drs erfarenhet fokuserar SDS pa
hog kundtillfredsstillelse och effektiv drift. SDS hanterar 6ver 10 miljarder transaktioner drligen, virda mer
4n 11 miljarder dollar och gor det méjligt for befolkningen I tillvixtlinder att bli en del av den mobila
revolutionen.

SDS aktie dr noterad pa NASDAQ First North Premier.

Bolagets Certified Adviser ir FNCA Sweden AB, telefonnummer 08-528 00 399.
Info@fica.se
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