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Januari - mars

e Nettoomsittningen uppgick till 63,1 (61,5) MSEK, en 6kning med 2,6%
jamfdért med samma period foregaende ar.

e EBITDA-resultatet uppgick till 9,3 (13,9) MSEK.

e EBITDA-marginalen uppgick till 14,8% (22,6%).

e Resultat efter skatt uppgick till -7,9 (3,6) MSEK.

e Resultat per aktie uppgick till -0,8 (0,4) SEK.

e Totalt kassaflode uppgick till 4,4 (0,9) MSEK.

VD-kommentar

"Intensiv start pa 2022

Nettoomsdttning i nivd med féregdende dr

Nettoomsattningen under forsta kvartalet landade pa SEK 63 miljoner. Detta ar en 6kning med knappt
3% mot motsvarande kvartal foregaende ar, men lagre dn vad vi hade hoppats pa. Huvudorsaken &r tva
stora ordrar, som av skal utanfor bolagets kontroll inte inkom som forvantat under kvartalet.
Lonsamheten tyngdes darmed av de 6kade personalkostnaderna i och med férvarvet av Riaktr och
EBITDA blev dryga 9 miljoner, en minskning pa 33% mot motsvarande kvartal 2021. Detta visar
aterigen att bolagets utveckling inte kan ses pa kvartalsbasis utan det kravs ett langre perspektiv.

Ett kvartal med investeringar for framtiden

En mycket viktig aktivitet for bolagets utveckling var deltagandet pa Mobile World Congress, MWC, i
Barcelona i skiftet februari-mars. Bolagets ledning genomférde dryga 20-talet hogkvalitativa
kundmoten med ledningsgrupper pa hog niva hos saval nya som presumtiva kunder. Den nydefinierade
och utdkade produktportféljen ronte stort intresse och ledde till en rad nya affarsdiskussioner.

Under kvartalet slutférdes arbetet med definitionen av var nya produktportfélj fér den vardekedja vi
kallar Retail Value Management, RVM. Vara mobiloperatdrskunder dr beroende av att vardekedjan
hanteras effektivt da en mycket stor del av deras intdkter sker genom deras aterforsaljarnat. Med var
utdkade och omdefinierade produktportfélj har vi tydliga |6sningar fér alla de steg, utmaningar och
tillvaxtmojligheter som operatéren méter i RVM. Vi ser i dagsldget ingen annan leverantdr med en sa
tydlig och bred portfélj anpassad for RVM - nagot som ocksa uppméarksammades av operatoérerna vi
motte pa MWC.

Forvarvet av analysféretaget Riaktr varen 2021 har omgaende visat sig lyckosamt, med ett positivt
bidrag till resultatet 2021. Under 2022 tar vi ytterligare steg i integrationen av bolaget in i SDS.
Produktportféljen fran Riaktr ar nu en naturlig och strategiskt viktig del i RVM, utéver dess férmaga att
dven fortsatt adressera egna affarsmojligheter. Vi har under kvartalet intensifierat arbetet med cross-
selling pa den utékade kundbasen som kom med férvarvet och vi bérjar redan se resultat av detta i nya
affarsdiskussioner.
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Bolaget genomforde en riktad emission pa SEK 20 miljoner under kvartalet till de stérre dgarna. Det
kanns bra att samtliga tillfrdgade dgare deltog och visar fortsatt fortroende fér bolaget och de organiska
tillvaxtsatsningar emissionen syftar till att mojliggora.

Forsdljningsutvecklingen under kvartalet

En viktig affar under kvartalet var den tillaggsorder pa SEK 2,7 miljoner som bolaget fick i Pakistan med
en av de storsta internationella operatérerna i regionen. Detta dr en operatorsgrupp som tillkom som
kund till SDS under 2021 och som i och med ordern redan visar oss ett strategiskt viktigt fortsatt
fortroende. Ordern gallde var komponent Smart Campaigns & Commissions, SCC, och kunden utékar
darmed sin installation i Pakistan med ytterligare en komponent ur var RVM-portfolj. Da
operatorsgruppen har ett flertal lokala operatorer i regionen - varav tva ar SDS-kunder sedan 2021 -
ser vi ytterligare méjligheter vid en lyckad implementation.

I mars gjordes den formella och lokalt uppmarksammade avtalssigneringen med Vodafon Oman pa plats
i Muscat. Vodafon Oman gor en storsatsning med sin etablering i Oman och satter stor tilltro till SDS
hela RVM-portfélj. SDS har en volymbaserad affarsmodell med Vodafon Oman och resultatet under
kvartalet 6vertraffade var prognos. Tva storre och viktiga ordrar som férviantades komma under
kvartalet fordréjdes pa grund av kundinterna processer.

Tydlig kurs
Marknaden for vara tjanster ar fortsatt stabil och var kurs ligger fast. Med emissionstillskottet kan vi
genomfora de narliggande tillvaxtsatsningar vi identifierat for var organiska tillvaxt.

Starkta av vad vi sag pa MWC ser vi fortsatt intressanta mojligheter for SDS i en forvantad
marknadskonsolidering bland leverantérer. Vi anser oss val positionerade for att ta en ledande roll i
denna konsolidering da vi redan tagit de nodvandiga teknologiinvesteringarna i Microservices, utokat
och vassat produktportféljen samt visat formaga till langsiktig lonsamhetstillvaxt och att framgangsrikt
integrera férvarvade bolag.

Mats Victorin
VD, Seamless Distribution Systems AB”

For ytterligare information, kontakta:
Martin Schedin

CFO

martin.schedin@seamless.se
070-4381442

Denna information ar sddan information som Seamless Distribution Systems AB (publ) ar skyldig att
offentliggéra enligt EU:s marknadsmissbruksférordning.
Informationen lamnades for offentliggdérande den 21 april 2022 kl. 08.30 CEST.
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Om SDS

SDS dr ett svenskt mjukvarubolag med I6sningar for elektronisk distribution av tjdnster till privatkonsumenter
via mobiloperatérer i tillvéxtldnder. Bolaget erbjuder sina foretagskunder en helhetslésning for digitala
konton och transaktioner.

SDS har, efter forvirvet av Riaktr, ca 320 medarbetare i Sverige, Frankrike, Belgien, Rumdnien, Sydafrika,
Ghana, Nigeria, Elfenbenskusten, Férenade Arabemiraten, Pakistan, Indien och Indonesien.

SDS kommer, i och med férvdrvet av Riaktr, att drligen hantera fler én 15 miljarder transaktioner vdrda 6ver
14 miljarder US Dollar. Via éver 3 miljoner mdnatligt aktiva dterférsdljare av digitala produkter betjdnas
globalt 6ver 700 miljoner konsumenter.

SDS aktie dr noterad pd Nasdagq First North Premier.
Bolagets Certified Adviser dr FNCA Sweden AB, telefonnummer 08-528 00 399. info@fnca.se



