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Stockholm, 2019-05-22

Deldrsrapport januari-mars 2019

Ferroamp fordubblar bade omsattning och orderingang under Q1-2019

Forsta kvartalet 2019
e Nettoomsattning uppgick till 5 953 (2 628) KSEK
e Rorelseresultatet uppgick till -9 276 (-3 147) KSEK
e Resultat per aktie uppgick till SEK -1,51 (-0,68) SEK

Finansiell ssmmanstallning

jan-mar jan-mar jan-dec
KSEK 2019 2018 2018
Nettoomsattning 5953 2628 15 804
Rorelseresultat efter finansiella poster -9 340 -3168 -11744
Balansomslutning 43 620 11016 20 145
Soliditet (%) 64,38 25,09 18,30
Resultat per aktie, SEK 1) -1,51 -0,29 -2,40
Kassaflode fran den I6pande verksamheten -6 242 -4 991 -14 897

! Jamférelsetalen har raknats om med anledning av split 25:1.

Vasentliga handelser under januari — mars 2019

e Under kvartalet genomfordes en nyemission som inbringade totalt 33,9 MSEK inklusive
kostnader for emissionen. Engangskostnader for emissionen pa 5,4 MSEK belastar kvartalets
resultat.

e Bolagets aktie handlas fran och med 22 mars 2019 pa Nasdaq First North.

o Ett strategiskt partnerskap har inletts med Kraftpojkarna, marknadsledande leverantor av
|6sningar for solenergi.

e Ett nytt energilagerpaket for hemmabruk har lanserats tillsammans med Nilar.

e Ett nytt samarbete har inletts med en italiensk projektutvecklare inom férnyelsebar energi,
Noka Service Srl. Avtalet innefattar distribution av Ferroamps EnergyHub med tillbehor.

e Bolaget tillkdnnager att man avser att komplettera EnergyHub med en likstromsladdare for
elbilar.



Vasentliga handelser efter rapportperiodens slut

e Fortsatt stark orderingang pa alla omraden gor att bolaget kan halla fast vid planen att
dubbla omsattningen for 2019.

e | april erholls en order pa drygt 2 MSEK fran Integrate Renewables och Skanska for levereras
till Orkdal Folkehelsesenter i Norge.

e | april tecknades ett samarbetsavtal med Elkedjan AB med syfte att framja forsaljning av
Ferroamps produkter via Elkedjans distributionsnat

e Arsstimman 2019 beslutade om ett incitamentsprogram for ledning och medarbetare.

e Arsstimman valde in Anders Persson som ny ordinarie styrelseledamot.

Kommentarer fran VD

Ferroamp fordubblar bade
omsattning och orderingang
under Q1-2019

Bade forsaljning och nettoomséttning
utvecklas starkt under arets forsta
kvartal och Ferroamp féljer sin plan att
dubbla omsattningen 2019. Samtidigt
har Bolaget genomfort en lyckad
emission och en notering pa Nasdaq First North.

Nettoomsattningen uppgick till 5,9 MSEK vilket dr en 6kning med 126 procent jamfért med
motsvarande kvartal 2018. Orderingangen under kvartalet uppgick till 6,6 MSEK vilket dr en dkning
med 160 procent jamfért med motsvarande kvartal 2018. Med en orderstock vid slutet av kvartalet
pa 9,5 MSEK samt en fortsatt stark orderingang under april 2019, kan vi darfér halla fast vid var plan
att dubbla omsattningen for 2019.

Marknad och forsaljning

Bolaget bygger vidare mot en stabil kanalstruktur dar drygt 80 procent av inkomna order gar genom
redan etablerade kanaler. Vart strategiska arbete att knyta samarbetsavtal med nya viktiga kanaler
fortsatter. | april ingick vi ett avtal med Elkedjan AB som har mer dn 1 600 elektriker pa 190 orter i
Sverige. Avtalet innebar att Elkedjan kommer att lagerfora delar av Ferroamps sortiment, vilket
maojliggor en mer langsiktig planering av var tillverkning. | februari inledde Bolaget ocksa diskussioner
med Kraftpojkarna AB om ett strategiskt samarbete. Bade Kraftpojkarna och Elkedjan ar starka
samarbetspartners och nyckelaktérer pa den svenska marknaden for solenergi-, energilager- och
laddstationer for elfordon.

Internationellt fortsatter vart samarbete med Integrated Renewables AS i Norge och Orkdalordern pa
drygt 2 MSEK i april bekraftar att Norge kommer att bidra med mellan 10 — 20 procent av 2019 ars
omsattning.

I mars skrev vi ett samarbetsavtal med Noka Service Ltd Italien. Dar pagar nu beredning for att vi skall
uppfylla lokal italiensk standard och forsaljningen berdknas ta fart i slutet av aret.



Ferroamp stéllde ut pa Intersolar i Miinchen den 15-17 maj. Det ar Europas storsta massa for
distribuerade energisystem for solenergi, energilager och billaddare och Bolaget forhandsvisade bl a
den snabbladdare som utvecklats tillsammans med Chargestorm. Vi hade ocksa release av en ny
energilagerl6sning som utvecklats tillsammans med Sunwoda Energy Storage i Kina.

Arbetet med att utveckla var hemsida www.Ferroamp.com har inletts. Detta kommer att forstarka
var kommunikation med kunder och distributérer och kommer att ge ett battre stod i kdpprocessen.
Den forsta versionen lanseras i slutet av maj.

Teknologi och produkter

Under Q1 har ett nytt mindre batteri (5,75 kWh) fran Nilar kvalificerats. Batteriet utgor tillsammans
med Ferroamps EnergyHub ett starkt paket for villamarknaden.

Vara strategiska initiativinom omradet fortskrider med programmet Industrialisering 2.0 med syfte
att optimera vart produktsortiment for storre produktionsvolymer. Den férsta produkten kommer att
vara klar for leverans under Q4 2019.

Parallellt driver vi utveckling av snabbladdare for elbilar som dven den skall vara klar i slutet av aret.
Den 6kade kundaktiviteten leder till ett vidxande supportbehov som vi méter med ett antal aktiviteter
som forbattrar kundbemotandet, anvandarmanualer och mjukvarustod.

Montage och logistik

Vara kraftiga tillvaxtplaner staller hoga krav pa uppbyggnad av produktionskapacitet; i det korta
perspektivet fokuseras arbetet pa att 6ka kapaciteten i var egen verkstad via 6kning av
personalstyrkan samt outsourcing av delmontage. Pa lite langre sikt arbetar vi mot att lagga ut
tillverkning av kompletta produkter. For detta ar vart strategiska initiativ Industrialisering 2.0
fundamentalt.

Finansiering

Den lyckade noteringen pa Nasdaq First North kdnns som en historisk milstolpe for bolaget. Det var
mycket arbete att fa nddvandiga strukturer och processer pa plats men nu har vi skapat en stark
plattform for var fortsatta expansion. Marknadens positiva respons pa aktien ger oss ocksa fortsatt
energi.

Anda sedan bolaget startade har vi malmedvetet och metodiskt byggt Ferroamp fér att bli ledande
inom sitt teknikomrade. Med den starkta kassan och nya samarbetspartners har vi nu annu battre
forutsattningar for att ta nasta steg i var tillvaxtresa. Fortsatt langsiktig utveckling av var kapitalbas
och finansiella stallning fér expansion av kunder, marknader och produkter ar en nyckelfraga for
ledning och styrelse.

Ett starkt kvartal med hog kundaktivitet och mer an en fordubbling av bade order och fakturering!
Med en fortsatt stark orderingang och fakturering under april kdnner jag att vi féljer var plan for
2019. Marknaden dar ute ar i stark expansion och Ferroamp har en unik plattform som kunder och
marknad efterfragar. Vi ligger ratt positionerade och vi har fatt upp en bra fart pa var spannande
resal

Olof Heyman, VD


http://www.ferroamp.com/

Kontakt:
Olof Heyman, VD, telefon 070 585 57 90, eller
Bjorn Jernstrom, CTO och grundare av Ferroamp, telefon 070 930 89 82.

For mer information, vanligen besdk: www.ferroamp.com

Informationen i detta pressmeddelande innehaller insiderinformation som Ferroamp Elektronik AB
(publ) ska offentliggdra enligt EU:s marknadsmissbruksférordning. Informationen lamnades genom
ovanstaende kontaktpersoners forsorg for offentliggérande den 22 maj 2019 kl. 08:30 CET

Om Ferroamp Elektronik

Svenska Ferroamp Elektronik AB (publ), grundat 2010, ar ett snabbvaxande féretag inom cleantech
som erbjuder avancerade energi- och effektoptimeringslosningar for fastigheter. Ferroamp har en
skalbar plattform som erbjuder majlighet att kombinera patenterad teknologi i en egenutvecklad
EnergyHub med alternativa energikallor och energilager. | en unik [6sning kan ocksa flera byggnader
kopplas ihop i ett microgrid — Powershare. Kunder &r idag framforallt fastighetsbolag/ dgare,
energikonsulter och elkraftbolag. Ferroamp har erhallit flera framstaende internationella miljépriser.
Huvudkontoret ligger i Spanga utanfor Stockholm.

G&W Fondkommission ar Certified Adviser: e-post ca@gwkapital.se, telefon 08-503 000 50.


http://www.ferroamp.com/

