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SAMMANFATTNING
APRIL - JUNI 2019

»  Nettoomséttningen uppgick till 54,6 (18,9) MSEK, en 6kning
med 188,7 % jamfort med samma period foregaende ar.

«  EBITDA-resultatet uppgick till 3,3 (2,4) MSEK.
»  EBITDA-marginalen uppgick till 6,1% (12,6%).

* EBITDA-resultatet utan forvarvskostnader uppgick till 4,7 MSEK.

* EBITDA-marginalen utan forvarvskostnader uppgick till 8,5%.
» Resultat efter skatt uppgick till -1,0 (2,1) MSEK.

» Resultat efter skatt uppgick utan férvarvskostnader till 0,3 MSEK.

» Resultat per aktie uppgick till -0,13 (0,30) SEK.
» Totalt kassaflode uppgick till -2,8 (2,9) MSEK.

SAMMANFATTNING
JANUARI - JUNI 2019

* Nettoomsattningen uppgick till 105,7 (31,17) MSEK, en 6kning med
239,8 % jamfort med samma period féregaende ar.

« EBITDA-resultatet uppgick till 9,5 (-0,6) MSEK.

+ EBITDA-marginalen uppgick till 9,0% (-2,1%).

« EBITDA-resultatet utan forvarvskostnader uppgick till 11,3 MSEK.
* EBITDA-marginalen utan forvarvskostnader uppgick till 10,7%.

* Resultat efter skatt uppgick till 1,5 (-4,2) MSEK.

* Resultat efter skatt utan forvarvskostnader uppgick till 3,2 MSEK.
* Resultat per aktie uppgick till 0,19 (-0,61) SEK.

» Totalt kassaflode uppgick till -2,3 (1,4) MSEK.

2019 2018 2019 2018
KSEK APR-JUN APR-JUN JAN-JUN JAN-JUN
Nettoomsaéttning 54 574 18901 105678 31104
Nettoomsattning exkl kallskatt 52 353 17121 100988 27 744
Rorelseresultat 236 121 3699 -5186
Rérelsemarginal 0,4% 0,6 % 3,5% -16,7 %
Rorelseresultat utan forvéarvskostnader 1579 = 5 438 =
Rorelsemarginal utan forvarvskostnader 29% = 51% S
EBITDA resultat 3318 2374 9521 -648
EBITDA-marginal 6,1% 12,6 % 9,0% 21 %
EBITDA resultat utan férvarvskostnader 4661 - 11260
EBITDA-marginal utan forvarvskostnader 8,5% = 10,7% =
Periodens resultat efter skatt -1016 2102 1460 -4209
Periodens resultat efter skatt utan forvarvskostnader 327 - 3199 -
Totalt kassaflode -2795 2858 -2276 1353
Resultat per aktie, fore och efter utspadning -0,13 0,30 0,19 -0,61
Soliditet 251% 26,1 % 251% 26,1 %
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VD har ordet

Det ar med gladje jag kan konstatera att SDS langsiktiga
tillvaxtresa fortsatt under rets andra kvartal. Intdkterna 6kade
till drygt 54 miljoner kronor dar tillskottet fran distributions-
verksamheten vi forvarvade i hostas ar 29 miljoner kronor.
Men &ven utan distributionsintékterna s& &r kvartalets intakter
hogre jamfort med samma kvartal 2018. Vi har gynnats

av en god forséljning av korta projekt samt nagra storre
hardvaruaffarer. Rorelseresultatet, pa jamforbar basis uppgick
till 0,2 miljoner, vilket &r en viss forbattring till motsvarande
period foregaende ar. Resultatet halls tillbaka av en féréandrad
produktmix med mer hardvara &n vanligt. Vi har dven en va-
sentligt hogre produktutvecklingstakt idag jamfort med 2018
vilket vi forvantar oss avspeglas i framtida organisk tillvaxt och
utvecklingsmaojligheter. Hartill kommer forvarvskostnader av
eServGlobal om 1,3 miljoner. Salunda kommer vi att visa ett
rorelseresultat for kvartalet om 1,5 miljoner.

Var svenska distributionsverksamhet vaxer stabilt och varvar
stadigt nya aterforséljare bade enskilda och kedjor. Ett bevis pa
att marknaden reagerar positivt pa oss som stabil och kompetent
aktor. Vi planerar nu att introducera ny teknologi och produkter

i vara afrikanska marknader. Produkter som vi ursprungligen
skapat for de mer avancerade kontantkortsmarknaderna.

FORVARV AV ESERVGLOBAL

Kvartalets stora nyhet ar vart forvarv av franska eServGlobal, som &r en global
leverantor av system for forbetald laddning av kontantkort och mobila finansiella
tjanster. Forvarvet ar en viktig del i var langsiktiga tillvaxtstrategi och stérker samtidigt
den operativa effektiviteten. Genom forvarvet starker vi var narvaro i Nordafrika och
Mellandstern. Dessutom nar vi nya geografiska marknader i Sydostasien och kom-
pletterar pa sa vis var geografiska nérvaro optimalt. Vidare férdubblar férvarvet i ett
slag SDS:s forsaljning av system for digitalisering av vardetransaktioner. Forvarvet
férvantas vara helt genomfort 25 juli i &r efter séljarens extra arsstamma formellt
godkant affaren.

KONTRAKT MED LEDANDE MOBILOPERATOR | SODRA AFRIKA

Vi ar dven stolta och glada dver att vi under kvartalet fatt en order pa sju miljoner
kronor fran den ledande operattren i Eswatini (tidigare Swaziland). Detta &r resul-
tatet av var langsiktiga investering med syfte att maximera kundernas affarsnytta.
Leveransen av vart system som hanterar digital distribution hjélper oss att forstérka
var narvaro i Afrikas sddra regioner och &r en kvittens pé att en investering i vart

grundsystem ERS 360 ger kunderna en direkt ytterligare avkastning.

FRAMGANG MED KOMPLETTERINGSPRODUKTER

Utdver kundkontraktet i Eswatini och forvérvet av eServGlobal har vi &ven haft stora
framgangar med véra kompletteringsprodukter till ERS 360-plattformen, produkter
som nu borjar lanseras i stdrre skala. Operatdrernas behov att forstérka och ytter-
ligare integrera plattformen frbéattrar var organiska tillvéxt och dkar vara intakter
redan inom kvartalet. Samtidigt beféster det ERS 360 som en affarskritisk kanal till
marknaden for mobiloperatorernas férsaljning av taltid och den exponentiellt vaxan-
de forsaljningen av mobildata. P4 s& sétt utvecklar vi fortsatt [angsiktiga relationer
till kunderna, vilket kommer att bidra till en 6kad I6nsamhet framaover.

OKANDE ANDEL ATERKOMMANDE INTAKTER

| syfte att jamna ut intaktsflodet fortgar arbetet med att 6ka andelen aterkommande
intakter. Ett exempel pa detta &r det avtal som vi férra dret tecknade med en distributor
med néra relationer till Etiopiens enda mobiloperatdr. Med 66 miljoner mobilkunder
har operatoren tidigare distribuerat taltid med fysiska "skrapkort”. Nu kommer detta

i okande omfattning att digitaliseras. Avtalet med Smart Digital Technologies skiljer

sig vad galler affarsmodellen fran tidigare afférer. Férklaringen &r att vi kommer fa en
andel av de intdkter som transaktionerna via ERS-plattformen genererar. Afféren ar
darmed den forsta storre affar som genererar just aterkommande intékter.

SDS kan genom forvarvet av eServGlobal ytterligare snabba upp sin expansion inom
fintech-omradet. Den férandringsresa bolaget genomfér ger oss en unik mojlighet
att skapa en framgangsrik sammanslagning med strategiska nyttoeffekter, skal-
fordelar och betydande synergier. Vi ser vidare ett fortsatt behov av konsolidering i
branschen och har for avsikt att spela en aktiv roll i den processen.

&= I .
| orven

Tommy Eriksson
VD, Seamless Distribution Systems AB
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eServGlobal

eServGlobal ar en global leverantdr av system for forbetald laddning av kontantkort och mobila
finansiella tjanster. Det operativa bolaget ar belaget i Frankrike och utvecklings och support-
personal finns bade i Frankrike och i Bukarest, Ruménien. Bolaget i Ruménien &gs till 50 procent.
Dessutom finns ett tekniskt center i ett heldgt dotterbolag i Jakarta, Indonesien. Precis som SDS
har eServGlobal sin forsaljningspersonal i Dubai. 2018 omsatte eServGlobal 7,1 MEUR, varav 4,3
MEUR i aterkommande supportintakter.

FORVARVET AV ESERVGLOBAL

Genom forvérvet av eServGlobal kommer SDS att bli en av de storre fristdende aktorerna pa den
elektroniska distributionsmarknaden i Afrika, Asien och Mellandstern. SDS utokar sin kundbas
med tva nya stora operatdrsgrupper i tilldgg till MTN, som ar Afrikas stérsta mobiloperator. Ett av
SDS mal &r att fasta kostnader ska téckas av aterkommande intakter och forvarvet som dubblar
de aterkommande intakterna hjalper till att fora SDS nérmare sitt mal. SDS forvarvar dven en

djup kompetens inom utveckling av distribution av stora volymer som bolaget kommer att kunna
utnyttja i framtagandet av nya produkter.

SDS och eServGlobal matchar varandra perfekt geografiskt och det finns ingen éverlappning av
kunder, (vilket illustreras av kartan ovan). Avseende synergier pa intaktssidan kommer SDS att
arbeta pa att ytterligare forstérka relationerna pa gruppniva hos eServGlobals tva operatérsgrupper,
Zain & Oreedoo. Bolaget kan till exempel visa pa de resultat som astadkommits hos MTN, sdsom
att de fem MTN-kunder som annu inte valt SDS har 6kat sin omséttning och transaktionsvolym
med 7 procent samtidigt som de MTN kunder som valt SDS 6kat med 46 procent. SDS har
dessutom en mer avancerad produktportfolj &n med flera tilldggstjanster som snabbt kan 6ka de
befintliga eServGlobal kundernas Ionsamhet. SDS utvecklingstakt (“time-to-market”) &r cirka 75
procent snabbare &an utvecklingstakten hos nuvarande eServGlobals system. | och med att det
gemensamma bolaget blir en stdrre och stabilare spelare pa marknaden kommer bolaget att ha
|attare att havda sig i de séljprocesser som det befinner sig i.

Pa kostnadssidan finns synergier framst inom utveckling-, support- och administration.
Synergierna i denna affar, vad galler Ionsamhet och tillvéxt, vantas uppkomma redan under 2020,
med en full effekt under 2021.

3

eServGlobal

Produkter

PAYMOBILE - Digitala vardetransak-
tioner och mobile finanstjanster
VOMS - Virdebevishantering
PROMOMAX - Kampanjsystem
IVR - Réststyrd kundservice
SUPPORT, DRIFTSTOD

OCH KONSULTTJANSTER

Storre kunder

ZAIN GROUP (4/9)
OREEDOO GROUP (4/12)
DU DUBAI (1)

Seamless

Distribution Systems

-
=

ERS 360 - Digitala virdetransaktioner
och mobile finanstjanster

CMS - Precisionsmarknadsféring
MC - Mikrokrediter

SFO - Siljstdssystem

Bl - Beslutsstodssystem

SUPPORT, DRIFTSTOD

OCH KONSULTTJANSTER

MTN GROUP (16/21)
GLO GROUP (2)

ETHIO TELECOM (1)
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Koncernen

Med koncernen avses nu den nya koncernen som innehaller ssgmenten Seamless Distribution Systems AB (SDS)
och Seamless Digital Distribtuion AB (SDD).

NETTOOMSATTNING Nettoomsattning och EBITDA-resultat

Nettoomséttningen under andra kvartalet uppgick till 54 574 (18 901) KSEK, en MSEK
okning med 188,7% jamfort med samma period foregadende ar. Nettoomsattningen

9 J P 9 9 54,6 MSEK
exklusive kéllskatt uppgick till 52 353 (17 121) KSEK, en 6kning med 205,8 % jamfort 60

med féregéende &r. Ovriga rorelseintékter uppgick till 2 063 (554) KSEK.

50

Forsaljningen under andra kvartalet var ndstan tre ganger sa stor jamfort med
samma period féregaende ar. Den stora intaktsokningen beror pa bidraget fran
SDD som uppgick till 29 255 KSEK samt att SDS under andra kvartalet fardigstallde
ett stort projekt i Eswatini. Utover det, sa hade bolaget tva storre hardvaruleveranser

40

30

samt aterkommande bestéllningar fran befintliga kunder.

Nettoomséttningen under forsta halvéret uppgick till 105 678 (31 104) KSEK, en 20

okning med 239,8% jamfort med samma period foregaende ar. Nettoomsattningen
exklusive kallskatt uppgick till 100 988 (27 744) KSEK, en 6kning med 264,0 % 10
jamfort med féregdende &r. Ovriga rorelseintakter uppgick till 3 427 (1 405) KSEK.

Under forsta halvaret har bolaget genomfort tre storre installationer och dven om 0
orderingangen av storre projekt under andra kvartalet i SDS varit svag sa har det

vagts upp av tva storre hardvaruleveranser som dock har haft en sémre brutto- -10

Q2 Q3 Q4|Q1 Q2 Q3 Q4|Q1 Q2

med mer n 27% sedan januari och férvéntas att fortsatt 6ka framéver under aret. . Nettoomstattning EBITDA-resultat

marginal &n bolagets mer traditionella férséljningsmix. SDD:s forséljning har okat

Affarsmojligheterna i bada bolagen fortsatter att 6ka och antalet prospekt ligger
fortsatt pa ett mycket tillfredstéllande niva.

Bolagets affarsmodell innebér att storre projekt paverkar intékter och resultat
mellan kvartalen.

RORELSEKOSTNADER
Rorelsekostnaderna under andra kvartalet uppgick till 56 401 (19 334) KSEK, en Nettoomséittning per produktg rupp

6kning med 191,7 % jamfért med samma period férra dret. Okning forklaras framst
av SDD:s materialkostnader som uppgick till 27 937 KSEK.

MSEK
SDS materialkostnader 6kade framst pa grund av tva hardvaruleveranser till Benin 60
o SDS 15 SDD
och Etiopien.
50
Okningen av 6vriga externa kostnader forklaras av forvarvskostnader pé 1343
. e o . 40
KSEK samt att koncernen har fler konsulter jamfort samma period foregdende ar.
Okningen av avskrivningar &r en konsekvens av att bolaget hade héga aktiverade 30
utvecklingskostnader under hela 2017 samt forsta halvaret 2018.
20
Okningen av personalkostnader beror pa att koncernen har fler anstallda, huvud-
sakligen inom produktutveckling, nu &n under samma period féregaende &r. @
L. 13
Okningen av 6vriga rérelsekostnader forklaras av att den Gkade forsaljningen i SDS 0 om = - B
. . = L . Professional Licenser Support Hardvara Ovrigt Etop-up ‘ Banksystem | Ovrigt
under forsta kvartalet generar en hogre kéllskatt da kéllskatten &r en procentuell enices)
del av omsattningen. SDS SDD
Rorelsekostnaderna under halvaret uppgick till 105 407 (37 695) KSEK, en 6kning - JAN - JUN 2019 JAN - JUN 2018

med 179,6 % jamfért med samma period férra aret. Okningen férklaras av SDD:s
materialkostnader som uppgick till 50 317 KSEK, forvarvskostnader pa 1 739
KSEK, hogre materialkostnad da SDS genomfért tre storre hardvaruleveranser,
hogre kostnader for anstéllda och konsulter da koncernen har fler medarbetare &n
samma period féregaende ar.
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RORELSERESULTAT
EBITDA-resultatet for andra kvartalet uppgick till 3 318 (2 374) KSEK.
EBITDA-resultatet exklusive forvarvskostnader uppgick till 4 661 KSEK.

Finansnettot i kvartalet uppgick till -1 159 (2 051) KSEK. Det positiva finans-
nettot 2018 forklaras av att det nya dgarkonsortiet, som 6vertog Invuos
fordran, efterskankte upplupen rénta pa 3 000 KSEK.

Resultat fore skatt uppgick till -923 (2 172) KSEK.

Resultat fore skatt exklusive forvarvskostnader uppgick till 420 KSEK.
Resultatet per aktie uppgick till -0,13 (0,30) SEK.

EBITDA-resultatet for halvaret uppgick till 9 521 (-648) KSEK.
EBITDA-resultatet exklusive forvarvskostnader uppgick till 11 260 KSEK.

Finansnettot uppgick till -2 034 (1 133) KSEK.

Resultat fore skatt uppgick till 1 665 (-4 053) KSEK.
Resultat fore skatt exklusive forvarvskostnader uppgick till 3 404 KSEK.

Resultatet per aktie uppgick till 0,19 (-0,61) SEK.

INVESTERINGAR

Under andra kvartalet gjordes investeringar i produktutveckling till ett varde av
4609 (3 260) KSEK. Avskrivningar pa immateriella tillgangar uppgick till -2 664
(-2 076) KSEK. Investeringar i materiella tillgangar uppgick till 486 (343) KSEK.
Avskrivningar pa materiella tillgdngar uppgick till -242 (-285) KSEK.

Under halvaret gjordes investeringar i produktutveckling till ett varde av 6 457
(5661) KSEK. Avskrivningar pa immateriella tillgangar uppgick till -5 153 (-4
068) KSEK. Investeringar i materiella tillgangar uppgick till 873 (343) KSEK.
Avskrivningar pa materiella tillgangar uppgick till -492 (-421) KSEK.

Leasing (IFRS 16)
| april 2019 sa paborjades hyresavtalet for den nya kontorslokalen i Indien som
faller under den nya redovisningsstandarden IFRS 16.

Enligt den nya standarden ska en tillgéng (réttigheten att anvanda en leasad
tillgang) och en finansiell skuld avseende skyldigheten att betala leasingavgifter
redovisas.

En nyttjanderatt om 3 533 KSEK har bokats i koncernen med avskrivning pa
177 KSEK samt en rantekostnad pa 90 KSEK som bada har ersatt hyreskost-
naden. Den finansiella skulden uppgar per sista juni till 3 397 KSEK.

ANTAL ANSTALLDA

Antalet anstéllda i koncernen vid periodens slut var 58 (61). Huvuddelen
av de anstallda ar mjukvaruutvecklare. Utover detta har SDS cirka 80
konsulter huvudsakligen i Pakistan och Ghana.

KASSAFLODE OCH FINANSIELL
STALLNING

Likvida medel uppgick vid periodens utgang till 2 (3 341) KSEK. Av total
checkkredit pa 10 000 KSEK var 0 KSEK utnyttjat.

SDS har en réntebarande skuld pa 35 000 KSEK som Iéper med 10 %
ranta. Skulden samt upplupen ranta ska aterbetalas under 2022.

Kassaflodet under andra kvartalet fran den Iopande verksamheten
uppgick till 1 384 (2 491) KSEK. Det totala kassaflodet uppgick till -2 795
(2 858) KSEK.

Kassaflodet under halvaret fran den Iopande verksamheten uppgick till 9 532

(2 535) KSEK. Det totala kassaflodet uppgick till -2 276 (1 353) KSEK.

VASENTLIGA HANDELSER
UNDER ANDRA KVARTALET

® Seamless Distribution Systems AB (SDS) har tagit emot en initial order
fran den ledande operatoren i Eswatini (tidigare Swaziland) till ett véarde
av 7 miljoner kronor for leverans av ett system som hanterar digital
distribution. Genom denna order s& fortsatter Seamless att forstarka
sin nérvaro i Sodra Afrika.

(® SDS AB tecknade avtal om att forvédrva samtliga aktier och tillgangar

i eServGlobal Holding SAS (eServGlobal). EservGlobal &r en global
leverantor av system for forbetald laddning av kontantkort och mobila
finansiella tjdnster. Priset for aktierna ar tva (2) miljoner Euro (21,4
miljoner kronor). SDS far darmed tillgang till en kompletterande teknik
och en fordubblad geografisk marknadstéckning. EservGlobal, med
huvudkontor i Paris, Frankrike, har egen utveckling, kundforvaltning och
forsaljningsorganisation i Bukarest, Rumanien, Dubai och Jakarta, In-
donesien. Mer &n 90% av foretagets intékter ar fran Mellandstern, Nord-

afrika och Sydostasien. Bolaget omsatte 2018, €7,1 miljoner varav €4,3
miljoner &r dterkommande arliga supportintakter. Produktportfolien
innehaller mjukvaruldsningar for distribution av pafylining av kontant-
kort och mobila finansiella tjanster. Forvarvet av eServGlobal kommer
inledningsvis att finansieras genom ett férvarvslan som arrangeras

av Handelsbanken samt ett brygglan fran privata investerare dér bl.a.
styrelsens ordférande Gunnar Jardelv och styrelseledamoten Martin
Roos ingar. Brygglanet I6per pa 6 manader fran transaktionsdagen till
dess en framtida planerad nyemissionen éar slutférd inom ramen for det
mandat styrelsen fick pa arets bolagsstdmma den 25 april. Brygglanet
har en arsranta pa 15% och kan aterbetalas helt eller delvis i fortid.

Genomforandet av forvarvet ar villkorat av ett formellt godkdnnande av
transaktionen vid en extra bolagsstdmma i eServGlobal som halls den
22 juli 2019.

(® SDS och Smart Digital Technology har den 4:e juli i Addis Abeba,
Etiopien, framgangsrikt genomfort den forsta digitala férséaljningen och
elektroniska laddningen av ett kontantkort. Parterna forstarker det stra-
tegiska partnerskapet med Ethio Telecom och paskyndar inférandet av
digitala tjanster i forsaljnings- och distributionskanalen.
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MARKNADSBEHOV OCH ERBJUDANDE

Seamless arbetar med digitalisering av logistiska floden, vilket innebar distribution och

behandling av elektroniska transaktioner.

Under de senaste 18 &ren har Seamless utvecklat en egen mjukvaruplattform,
som nu &r i sin fjdrde generation. Plattformen tacker en komplett uppsattning
funktioner som hanterar hela vardekedjan avseende digital distribution, och
tillhérande monetara transaktioner, i samband med handel i vardekedjan.
Behovet stracker sig fran stabil hantering av grundldggande logistiska floden
till avancerade verktyg for precisionsmarknadsforing och majliggora forut-
sdgelser genom analys av stora datamangder.

Beroende pa den specifika vertikala tilldmpningen och marknaden kan platt-
formen konfigureras for att hantera aktuella affarsfléden och en kombination av
produkter, kanaler, slutanvandarverktyg, betalningsmetoder, typer av transaktioner,
samt avancerade incitamentsmodeller for alla deltagare i vardekedjan.

Aven om det finns liknande konsumentbehov fér vissa av produkterna sdsom
pafylining av kontantkort, betala rékningar, abonnemangsbetalningar med flera
sa existerar grundlaggande skillnader mellan marknader av olika mognad.
Dessa skillnader paverkar bade distributionen och de monetéra flédena.

Pa en utvecklad marknad finns val etablerade detaljhandelsinfrastrukturer, med
val fungerande och tillforlitliga IT-n&dt som kan anvandas som ryggrad i dist-
ributionen av digitala produkter. Daremot finns sddana detaljhandelsnatverk

i de flesta fall inte tillgéngliga pa utvecklingsmarknaderna. | Afrika levererar
Seamless en programvara till telekomoperatorer som bygger, hanterar och
administrerar i en sa kallad informell kanal for forséljning och distribution av
digitala produkter. | Sverige, som ar en mogen marknad, driver Seamless en
verksamhet med distribution av kontantkortspafylining for alla verksamma
teleoperatorer i landet. De kanaler som anvands for distribution och betalningar
ar detaljhandel och befintliga bankkanalerna.

En helhetslosning maste underlatta hanteringen av betalningen mellan de
olika handelspartnerna i en huvudsakligen kontant betalningsmarknad.
Distributionen maste darfér kunna forenkla anvandningen av lokala tillgéngliga
digitala betalningsmetoder, t.ex. "mobile money”. Exempel, | en Seamless
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[Bild pyramid: "Kundbehoven inom digital distribution oavsett marknad &r om-
fattande. Seamless levererar produkter och tjanster inom samtliga omréden.”]

|6sning har en aterforsaljare mojlighet att bestélla direkt fran sin mobiltelefon
digitala produkter samt betala for dessa med digitala betalmedel (den s.k.
mobile money) i ett helt automatiserat flode. Det liknar da en internetbestalining
och betalning i en mogen marknad.

Slutligen, alla transaktioner som hanteras av Seamless system bygger upp en
stor méangd av information och data som kan ge strategisk insyn i afféren, bade
avseende det som har redan hant och det som kan forvéntas handa. Denna
information och data behandlas av Seamless rapport- och business Intelligence
verktyg och delas med kunder i strategiska diskussioner avseende affarsstyrning
och framtida planering.

ERS
6<°

ERS 360 systemet hanterar ett stort antal olika transaktionstyper.

De vanligaste transaktionerna ar: Forséljning av taltid, mobildata eller andra
digitala produkter till slutkund, dverforing av varde mellan distributor och
aterforséljare samt saldoférfragan av en distributor eller aterforsaljare.

Under det andra kvartalet 2019 har vi sett en 6kning av antalet transaktioner
hanterade av Seamless ERS 360 plattformar med 6ver 20% jamfort med
kvartalet innan, vilket tyder pa okad anvéandning och vardeskapande.

SDD anvéander ocksa ERS 360 for hantering av sin distribution av samtalstid.
SDD har drygt sex miljoner transaktioner pa ett ar.

Antal transaktioner som hanteras av systemet
ERS 360 hos kund per kvartal

Q2 2019
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[Bild transaktionstillvéxt: "Tillvaxten i transaktioner &r en indikator pa 6kande
aktivitet i digitala kanaler och darfér ocksé vérdeskapande hos Seamless kunder:’]
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MARKNADSTRENDER

Det grundldggande syftet med vardekedjan for digital distribution och
elektroniska transaktioner ar att hantera flodet av produktvarde fran tjan-
steleverantoren (till exempel mobiloperatéren), genom distributérer/ater-
forsaljare till konsumenten och det monetara flodet i andra riktningen,
fran konsumenten till tjdnsteleverantoren.

Pa de utvecklade marknaderna existerar dessa floden i de flesta fall i
form av befintliga detaljhandels- eller banknéts infrastrukturer. Pa ut-
vecklingsmarknaderna byggs dessa floden kring telekomoperatorernas
infrastruktur. Det ar den framsta anledningen till att produkten som
huvudfokus under det senaste decenniet varit laddning av taltid pa ett
kontantkort. Detta &r en av telekomoperatorernas karnprodukter och pa
grund av det faktum att kontantkort pa utvecklingsmarknader ar den i
séarklass dominerande typen av abonnemang sa blir laddning av taltid
den storsta produkten. Under 2018 svarade kontantkorten totalt for 71 %
(5,7 miljarder) av mobila anslutningar, och 32 % (265 miljarder dollar)

i jénsteintakter. | utvecklingsekonomier &r siffrorna for kontantkort
annu storre. Till exempel star de for 94 % av anslutningarna och 80 % av
intakterna i Afrika.

Forutom makroekonomiska faktorer i utvecklingsmarknader (sdsom tillvéaxt

i befolkningen, BNP, mobilpenetrationen och hogre utnyttjande av mobila
tjanster) som alla bidrar positivt till Seamless langsiktiga utveckling, sa har vi
observerat under det senaste aret ett kraftigt okat intresse for effektivisering
och automatisering i de digitala distributionskanalerna. Det visar sig framst
genom att nya digitala produkter i vardeflodet laggs till och att automatiserade
processer relaterade till betalning och s.k. “supply-chain management” okar.

| och med att smarta telefoner nu séljs i utvecklingsmarknaderna for nagra
tiotal dollar sa finns nu en trend att mobildata kraftigt kar sin andel och nu
passerar 20% av den totala forséljningen av kontantkortspafylining. Detta &r en
signifikant trend for att utveckla marknaden. Den trenden kraver formaga hos
operatoren att hantera dessa nya produkter i distributionsledet saval som de
nya anvandargranssnitt som vi har vant oss vid i de utvecklade landerna.

Seamless har kunder och plattformar i drift i 15 afrikanska lander. Dessa
inbegriper Afrikas tva storsta lander vad galler folkméngd, Nigeria och
Etiopien, som tillsammans har en befolkning pa nara 350 miljoner ménniskor.
Det innebér att Seamless plattformar och I6sningar underlattar forséljiningen
av digitala produkter till cirka 40 % av Afrikas totala befolkning och finns for
narvarande i cirka 25 % av landerna i Afrika.

Seamless ar en av dem ledande spelarna pa global basis som levererar
teknikplattformar samt affarskunnande inom distribution och forsaljning

av digitala produkter, med en styrkeposition i Afrika avseende antal kunder,
marknader, storlek och véardehantering genom sina system.

Vi ser en majlighet till att forstarka vidare denna position, bade i Afrika och
pa andra platser i varlden, igenom en branschkonsolidering. Seamless har
under andra kvartalet annonserat forvarvet av eServe Global, som &r en av
Seamless branschkollegor och konkurrenter. Detta forvarv utdkar Seamless
kundbas och styrka pa flera marknader, sarskilt i Norra Afrika, Mellandstern
och Sydost Asien, igenom bl.a. kundrelationer med tva av regionernas storsta
mobiloperatdrs grupper, Ooredoo och Zain.

Inom ramarna for Seamless distributionsverksamhet SDD, i Sverige och
Danmark sa har kontantkortsmarknaden varit vikande under ménga ar men
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[Bild CAGR: "Seamless egna undersckningar indikerar vasentligt battre arlig
tillvéxt hos egna kunder jamfért med de kunderna med digitala distributions-
I6sningar fran andra leverantorer.”]

under det senaste aret sa har nedgangen stannat av och for vissa operatérer
till och med 6kat. Det beror mest pa ett tillskott av utlandsfodda som har
svart att fa abonnemang men &ven att fler och fler produkter som idag
anvands av hushallen kraver ett SIM-kort och dar kontantkort passar battre
an abonnemang.

SDD har identifierat att distributionsmarknaden i Sverige & Danmark ligger
efter i utvecklingen.

Genom att 6verfora ny avancerad teknologi som SDS idag anvander i

utvecklingslanderna sa kan @ven mogna marknader i Skandinavien effekt-
iviseras och goras mer attraktiva. Under andra halvaret 2019 s& kommer
SDD att modernisera sin distribution sa att operatorerna far en majlighet
att kommunicera direkt med aterforséljarna av operatorernas produkter.

Vidare ser SDD dven en stor potential i att sélja vouchers fran de operatérer
som SDS samarbetar med i utvecklingslénderna sa att man i Sverige och
Danmark kan fylla pa sina slaktingars och vanners kontantkort i hemlanderna.
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MARKNAD OCH FORSALJNING

Under det andra kvartalet har Seamless vélkomnat en ny kund i s6dra delen
av Afrika, en affar av bade strategisk och finansiell signifikans. Denna affar

ar resultatet av en langre tids engagemang och forhandlingar for att byta ut
en existerande konkurrentplattform och bekraftar an en gang det véarde som
kunderna anser att Seamless tillfor med bade sin teknik- och affarskunnande.

Vi har under kvartalet fortsatt de tidigare engagemangen och diskussionerna
med flera potentiella nya kunder och efter dterkoppling och den goda responsen
vi har fatt sa ser vi med optimism pa mdjligheten att avsluta nagra av dessa
affarer under det tredje kvartalet. En del av dessa nya forvantade afférer ar
byggda pa en affdrsmodell som innebar vinstdelning eller transaktionsavgifter,
vilket i sa fall innebéar aterkommande intdkter och ett steg ndrmare den
strategiska affarsmixen som Seamless siktar pa.

Samtidigt, har vi noterad en 6kad aktivitet i marknaden och Seamless
involveras standigt i nya upphandlingar och affarsdiskussioner. Vi bedomer att
det ar en konsekvens, dels av att Seamless &r ett kant och respekterat foretag
med stabila och tillforlitliga system och tjénster, och dels att vi erfar en period
av nya satsningar och systemutbyten for de typer av [6sningar och tjanster
som Seamless utvecklat under det senaste aret.

Under kvartalet har vi sett en markbar 6kning av anvdandandet av Seamless
transaktionsplattform hos flera kunder. En 6kning som motsvarar nastan 20 %
i antal hanterade transaktioner i alla Seamless system i jamforelse med arets
forsta kvartal. Detta har lett och kommer fortsatt att leda till behov for nya
funktionaliteter och tjanster, samt till strategisk afférsplanering och ytterligare
engagemang mellan Seamless och flera av kunderna.

System och tjanster for vilka leverans har pabdrjats tidigare har under det
andra kvartalet tagits i drift och detta leder till start av supporttjanster och
Managed operations, samt till nya bestéliningar och dérmed &terkommande
intakter.

Seamless satsning pa nya losningar fyller ett behov for kunder i flera
branscher i befintliga och nya vertikaler. Ett exempel &r optimering och
automatisering av foretagens logistikkedja samt aktiviteter kring férséljning
och distribution. Dessa innovativa och grafiskt attraktiva digitalisering-
slésning har mottagits med stort intresse fran flera kunder, en del under
formella upphandlingar och andra under diskussioner med kunder. Vi ser
ett 6kat engagemang med ett flertal befintliga sdval som nya kunder, dartill i
varldsdelar som for SDS kan betraktas som nya.

SDD har under andra kvartalet knutit mer an 150 nya aterforsaljare till sig och
har sedan starten i november 2018 nastan dubblat sina aterforséaljarled. | juli
2019 s& skrev SDD ett avtal med en butikskedja, EMAB som har mer &n 200
butiker. Omsattningen har dkat med mer an 27% och forvéantas 6ka under
andra halvaret 2019. Under det tredje kvartalet kommer SDD att sléppa fler
produkter som majliggor pafylinad fran Sverige och Danmark av sléktingars
och vanners kontantkort i andralénder. Dessutom moderniserar SDD sitt
distributionssystem som kommer att mojliggdra direkt kommunikation
mellan telefonoperatérerna och aterforsaljare.
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Finansiell information

KONCERNENS RAPPORT OVER TOTALRESULTAT

2019 2018 2019 2018
KSEK APR-JUN APR-JUN JAN-JUN JAN-JUN
Nettoomsattning 54 574 18901 105678 31104
Ovriga rérelseintékter 2063 554 3427 1405
Summa rorelsens intdkter 56 637 19 455 109 105 32509
Materialkostnader -33222 -3024 -60734 -4 555
Ovriga externa kostnader -11166 -8 801 -22814 -15956
Personalkostnader -4 406 -3111 -8 493 -8343
Avskrivningar -3083 -2253 -5822 -4538
Ovriga rérelsekostnader -4 525 -2 145 -7 543 -4.302
Summa rorelsens kostnader -56 401 -19334 -105 407 -37 695
Rorelseresultat 236 121 3699 -5186
Finansiella intakter - 3000 - 3000
Finansiella kostnader -1159 -949 -2034 -1867
Finansiella poster netto -1159 2051 -2034 1133
Resultat fore skatt -923 2172 1665 -4 053
Inkomstskatt -93 -70 -204 -156
Periodens resultat -1016 2102 1406 -4 209
OVRIGT TOTALRESULTAT
Omréakningsdifferenser 7 242 202 330
Summa totalresultat hanforligt till moderbolagets aktiedgare -1 009 2 344 1662 -3879
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KONCERNENS BALANSRAKNING

KSEK 30 JUNI 2019 30JUNI2018 31 DECEMBER 2018
TILLGANGAR
Immateriella anldggningstillgangar 46353 44740 44272
- varav IP réttigheter 79083 21778 20466
- varav balanserade utvecklingskostnader 27270 22962 23805
Materiella anlaggningstillgdngar 5444 1709 2172
Finansiella tillgangar 1351 490 480
Lager av fardiga varor 1689 644 2 450
Kundfordringar 27 842 13783 30444
Ovriga fordringar 1874 3250 949
Forutbetalda kostnader och upplupna intakter 16787 6648 8509
Likvida medel 2 3341 2266
Summa tillgangar 101 340 74 604 91 543
EGET KAPITAL OCH SKULDER
Eget kapital 25418 19 462 23756
Ovriga l&ngfristiga skulder 42772 35750 37625
Checkkredit - 2312 6079
Leverantorsskulder 15601 2879 10876
Aktuella skatteskulder 563 79 43
Ovriga kortfristiga skulder 1276 814 933
Upplupna kostnader och férutbetalda intakter 15710 13309 12232
Summa eget kapital och skulder 101 340 74 604 91543
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KONCERNENS FORANDRING AV EGET KAPITAL

2019 2018 2019 2018

KSEK APR-JUN APR-JUN JAN-JUN JAN-JUN
Vid periodens borjan 26 427 10118 23756 16 340
Periodens totalresultat -1 009 2344 1662 -3879
Nyemission - 7000 - 7000
Aktiedgartillskott - - - -
Vid periodens slut 25418 19 462 25418 19 462

KONCERNENS RAPPORT OVER KASSAFLODEN

2019 2018 2019 2018
KSEK APR-JUN APR-JUN JAN-JUN JAN-JUN
Kassaflode fran den I6pande verksamheten fore forandring
av rorelsekapital 1374 6103 6706 388
Forandring av rorelsekapital 10 -3612 2826 2147
Kassaflode fran den I6pande verksamheten 1384 2491 9532 2535
Kassaflode fran investeringsverksamheten -8 450 -4177 -10 875 -5951
Kassaflode fran finansieringsverksamheten 4271 4544 -933 4769
Periodens kassaflode -2795 2858 -2276 1353
Likvida medel vid periodens borjan 2797 512 2266 1847
Kursdifferens likvida medel 0 -29 12 141
Likvida medel vid periodens slut 2 3341 2 3341
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NYCKELTAL

2019 2018 2019 2018

KSEK APR-JUN APR-JUN JAN-JUN JAN-JUN
Avkastning pa eget kapital -4.1% 38,0% 59% -23,5%
Resultat per aktie SEK, fore och efter utspadning -0,13 0,76 0,19 -0,61
Rorelseresultat, KSEK 236 121 3699 -643
Nettoomsattningstillvaxt, % 188,7% 11,6 % 239,8% -229%
Nettoomsaéttningstillvaxt ex kéllskatt, % 205,8% 19,0 % 264,0% -189 %
Rorelsemarginal, % 0,4% 0,6 % 3,5% -16,7 %
Genomsnittligt antal aktier fore och efter utspadning 7691343 6913 565 7691343 6913565
7 691343 7263 565 7691343 7 263 565

Antalet utestdende aktier vid rapportperiodens utgang 7691343 7691343 7691343 7691343
Kassalikviditet 140% 158 % 140% 158 %
Soliditet 251% 26,1 % 251% 26,1 %
Eget kapital, KSEK 25418 19 462 25418 19 462
Eget kapital per aktie 3,30 2,82 3,30 2,82
Antal anstéllda vid periodens slut 58 57 58 57




MODERBOLAGETS RESULTATRAKNING

2019 2018 2019 2018

KSEK APR-JUN APR-JUN JAN-JUN JAN-JUN
Nettoomsattning 25933 18901 54182 31104
Ovriga rérelseintakter 2048 554 3398 1405
Rorelsens kostnader -28 453 -19 540 -55104 -38308
Rorelseresultat -472 -85 2476 -5799
Finansnetto -1 065 2057 -1940 1153
Resultat efter finansiella poster -1 537 1972 536 -4 646
Inkomstskatt = = = =
Periodens resultat -1537 1972 536 -4 646

MODERBOLAGETS BALANSRAKNING

KSEK 30 JUNI 2019 30 JUNI 2018 31 DECEMBER 2018
TILLGANGAR
Anlaggningstillgangar 48 805 46 619 46 484
Omséttningstillgangar 35218 25897 38977
Summa tillgéngar 84 023 72 516 85 461
EGET KAPITAL OCH SKULDER
Eget kapital 21135 16 203 20599
Langfristiga skulder 39250 38062 37 500
Kortfristiga skulder 23638 18 251 27 362
Summa eget kapital och skulder 84023 72 516 85 461
Stallda sékerheter 10 000 10 000 10 000
Eventualforpliktelser Inga Inga Inga
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Segmentsinformation

Seamless verksamhet bestar av tva affarsomraden —
Seamless Distribution Systems AB (SDS) och Seamless Digital Distribution AB (SDD)

Nettoomsittning Rorelseresultat
2019 2018 2019 2018 2019 2018 2019 2018
KSEK APR-JUN APR-JUN JAN-JUN JAN-JUN KSEK APR-JUN APR-JUN JAN-JUN JAN-JUN
SDS 25933 18901 54182 31104 SDS 25 121 3566 5186
SDD 29 255 = 52704 = SDD 825 = 1341
Koncernintern Koncernintern
supportavgift’ -614 5 -1208 o supportavgift’ -614 5 -1208
Seamless koncern 54 574 18901 105678 31104 Seamless koncern 2362 121 36992 5186

1) SDS fakturerar varje manad en marknadsmaéssig supportavgift pa 21 750 USD till SDD
2) 1Q2 2019 ingér forvarvskostnader om 1 343 KSEK och for halvaret 2019 1 739 KSEK

OM SEAMLESS DISTRIBUTION SYSTEMS (SDS)

SDS levererar system for hantering av distributionsnatverk for elektronisk pafylining av kontantkort samt eProdukter som stracker sig fran
gavokort till mobila banktjanster. Bolaget erbjuder sina foretagskunder en helhetslsning for digitala transaktioner. Systemet ar ett tillégg till
ett sofistikerat distributionssystem och plattform for ett antal avancerade funktioner fér bland annat kampanjhantering och séljledning. Navet
i verksamheten ar den egenutvecklade ERS 360° plattformen som sténdigt utvecklats for att mota marknadens behov som uppstatt sedan den
forsta installationen for 15 ar sedan. Kunderna finns éver hela varlden men framst i Afrika och Mellandstern dar mobiloperatorer utgdr den storsta
kundgruppen. Idag hanterar plattformen pa arsbas 6ver 5,3 miljarder transaktioner till ett varde 6ver 10 miljarder USD pa 30 marknader.

SDS har cirka 140 medarbetare, fordelat pd anstéllda och konsulter, i Sverige, Belgien, Nigeria, Ghana, USA, Pakistan, Indien, Sydafrika,
Ecuador och Foérenade Arabemiraten.

OM SEAMLESS DIGITAL DISTRIBUTION (SDD)

SDD distribuerar elektroniska produkter via handeln, som t.ex. mobila kontantkortsladdningar, betalmedel for betalning online och SDD
anvander sig av SDS egenutvecklade ERS 360 plattform for den digitala leveransen. SDD levererar ocksa den tekniska plattform som majliggor
TopUp via de storsta bankerna i Sverige. SDDs ERS plattform hanterar arligen cirka sex miljoner transaktioner till ett varde av 500 miljoner
kronor pa de tva marknader som SDD &r aktivt pa, Sverige och Danmark. SDD har tre medarbetare férdelat pa anstéllda och konsulter och
betjanar drygt 2 000 forsaljningsstallen.
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Noter

Seamless Distribution Systems AB (publ) &r ett svenskt publikt bolag, (organisationsnummer 556979-4562) med
sate i Stockholm, Sverige. SDS aktie ar noterad pa Nasdag Stockholm, First North Premier.

NOT 1 - RISKER OCH REDOVISNINGSSPRINCIPER

RISKER OCH OSAKERHETER

Seamless verksamhet paverkas av ett antal omvérldsfaktorer dér olika riskfaktorer
kan paverka foretaget. Dessa riskfaktorer kan innebéra paverkan pa bolagets
formaga att uppna affarsmal och finansiella mal. De risker SDS identifierat som
vasentliga for verksamheten ar foljande: Marknadsrisker inkluderar politiska
risker och beroendet av ett fatal stora kunder. Operativa risker inkluderar ckad
konkurrens, forandringar i lagar och regler, formagan att behalla och attrahera
nyckelmedarbetare, den tekniska utvecklingen, férmagan att behalla och
attrahera kunder, korruption och oetiska affarsmetoder. De finansiella riskerna
inkluderar finansierings-, likviditets-, kredit-, rdnte-, och valutarisker.

For en detaljerad beskrivning av de riskfaktorer som beddéms ha vasentlig
betydelse for koncernens framtida utveckling hanvisas till &rsredovisningen for
2018, sid 27-28. Ledningens beddmning &r att det inte féreligger nagra vasentliga
forandringar i den riskbedomning som gjorts i arsredovisningen for 2018.

REDOVISNINGSPRINCIPER

Koncernredovisningen har upprattats i enlighet med International Financial
Reporting Standards (IFRS) sddana de antagits av EU som presenterats i kon-
cernens arsredovisning fér 2018. Koncernens funktionella valuta ar svenska
kronor som aven ar rapporteringsvalutan. Denna rapport har upprattats i enlig-
het med IAS 34 Delarsrapportering och arsredovisningslagen. Moderbolagets
finansiella rapporter i sammandrag har upprattats i enlighet med arsredovis-
ningslagen samt RFR 2 Redovisning for juridiska personer.

ANDRADE REDOVISNINGSPRINCIPER FRAN 2019
Koncernen har borjat tillampa IFRS 16 leasingavtal fran och med 1 januari 2019.

IFRS 16 Leasingavtal

IFRS 16 publicerades i januari 2016 och tillampas for rakenskapsar som
bérjar den 1 januari 2019 och dérefter. IFRS 16 Leasingavtal ersatter
existerande IFRS relaterade till redovisning av leasingavtal, sdésom IAS 17
Leasingavtal och IFRIC 4.

Implementeringen av standarden innebéra att ndstan samtliga leasing-
kontrakt kommer att redovisas i leasetagarens balansrakning, da ingen
atskillnad langre gors mellan operationella och finansiella leasingavtal.
Enligt den nya standarden ska en tillgang (rattigheten att anvanda en
leasad tillgdng) och en finansiell skuld avseende skyldigheten att betala
leasingavgifter redovisas. Korttidsleasingavtal och leasingavtal for vilka
den underliggande tillgdngen har ett mindre varde undantas.

Koncernen innehar sex hyreskontrakt avseende kontorslokaler som
klassificeras som operationell leasing. | 6vrigt har koncernen inga andra
operationella eller finansiella leasingavtal. Dessa dtaganden redovisas
som korttidsleasingavtal och kommer att redovisas som en kostnad i
resultatrakningen linjart Over leasingperioden. Vidare har koncernen ett
nytt Iangtidskontrakt avseende kontorslokal som pébdrjas den 19 april
2019 och har en I6ptid pa fem ar. Nyttjanderatten avseende den nya
kontorslokalen har borjat att redovisas fran och med den 19 april 2019.
Enligt den nya standarden ska en tillgang (rattigheten att anvanda en
leasad tillgang) och en finansiell skuld avseende skyldigheten att betala
leasingavgifter redovisas. En nyttjanderatt om 3 533 KSEK har bokats i
koncernen med avskrivning pa 177 KSEK samt en rantekostnad pa 90
KSEK som bada har ersatt hyreskostnaden. Den finansiella skulden uppgar
per sista juni till 3 397 KSEK.

Koncernen tillampar den férenklade 6vergangsmetoden och kommer
inte att rakna om jamforelsetalen. Nyttjanderatter varderas till ett belopp
som motsvarar leasingskulden justerade for forutbetalda eller upplupna
leasingavgifter.

NOT 2 - FORVARV AV ESERVEGLOBAL

Den 4 juni 2019 tecknade SDS koncernen ett avtal om att forvarva 100 procent
av aktiekapitalet i eServeGlobal Holding SAS. Den 22 juli 2019 kommer en extra
bolagstdamma hallas i eServeGlobal och om séljaren rostar for forsaljningen

sa kommer kdpeskillingen om 2 MEUR att erlaggas samt forvarvet slutféras
den 25 juli 2019. Anskaffningspriset ar preliminart och kommer att uppdateras
efter en slutlig avstamning av likvida tillgangar, rorelsekapital och investeringar
jamfort med malen for respektive poster som angetts i forvarvsavtalet. For-
varvsrelaterade kostnader om -1,7 MSEK ingér i det operativa resultatet i SDS
koncernens resultatrakning per 30 juni 2019.
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NOT 3 - NETTOOMSATTNINGENS FORDELNING

NOT 5 - TRANSAKTIONER MED NARSTAENDE

SDS
2019 2018
KSEK JAN-JUN JAN-JUN
Professional services/mjukvara 25707 9439
Licenser 740 952
Support 20771 19 377
Hardvara 6 636 1302
Ovrigt 329 35
SDS Total 54182 31104
Varav kallskatt 4690 3360
SDD
2019 2018
KSEK JAN-JUN JAN-JUN
Etop-up 51457 =
Banksystem 939 =
Ovrigt 308 =
SDD total 52704 -

NOT 4 - NETTOOMSATTNING PER GEOGRAFISKA

OMRADEN
SDS
2019 2018
KSEK JAN-JUN JAN-JUN
Afrika 46736 23161
Mellandstern och Asien 4493 5340
Ovrigt 2953 2603
SDS total 54182 31104
SDD
2019 2018
KSEK JAN-JUN JAN-JUN
Sverige 49 264 =
Danmark 3440 =
Ovrigt - -
SDD total 52704 =

For upplysningar om narstaende, se koncernens arsredovisning fér 2018, sid 64.
Inga vasentliga forandringar har skett under andra kvartalet av nérstaende eller
i avtal med nérstaende.

NOT 6 - VASENTLIGA HANDELSER EFTER
RAPPORTPERIODEN

* | juli 2019 skrev SDD ett avtal med EMAB om att distribuera forbetalda
telefonkort till EMAB:s 200 stycken aterforsaljarbutiker

SEAMLESS DISTRIBUTION SYSTEMS AB — DELARSRAPPORT Q2 2019

17



Ovrig information

GRANSKNING
Denna rapport har inte granskats av bolagets revisorer.

RADGIVARE
Bolagets Certified Adviser &r FNCA Sweden AB,
telefonnummer 08-528 00 399. info@fnca.se

DISTRIBUTION AV INFORMATION
All information publiceras pa bolagets hemsida, www.sds.seamless.se
omedelbart efter offentliggdrandet.

Finansiella rapporter kan dven bestéllas fran SDS AB, Box 353, 101 27
Stockholm, eller via e-post, sds.info@seamless.se.

Seamless Distribution Systems delarsrapport for januari till juni har godkénts for publicering enligt styrelsebeslut den 17 juli 2019. Styrelsen

och verkstéllande direktcren for Seamless Distribution Systems AB (publ) forsékrar att delérsrapporten ger en rattvisande oversikt av moder-
bolagets och koncernens verksamhet, stéllning och resultat samt beskriver de vasentliga risker och osakerhetsfaktorer som foretaget och de

foretag som ingar i koncernen star infor.

Stockholm den 17 juli 2019

Tomas Klevbo Gunnar Jardelov

Martin Roos

Leif Brandel

Tommy Eriksson
VD

For ytterligare information, vanligen kontakta:

Tommy Eriksson, VD Martin Schedin, CFO
tommy.eriksson@seamless.se martin.schedin@seamless.se
+46 (0) 705 68 47 86 +46 (0) 704 381 442

ADRESS (HUVUDKONTOR)
Seamless Distribution Systems AB
Vasagatan 7, 111 20 Stockholm

Org.nr: 556979-4562

Telefon: +46 8 58 63 34 69
E-mail: sds.info@seamless.se
Web: www.sds.seamless.se
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Finansiella definitioner och alternativa

nyckeltal

Avkastning pa eget kapital

Resultat efter skatt i forhallande till genomsnittligt eget kapital.

EBITDA

Rorelseresultat fore avskrivningar av materiella och immateriella tillgdngar
och finansiella poster.

EBITDA %

Rorelseresultat fore avskrivningar av materiella och immateriella tillgangar
och finansiella poster i procent av intakterna.

EBITDA utan forvarvskostnader

Rorelseresultat fore avskrivningar av materiella och immateriella tillgdngar
och finansiella poster dar forvarvskostnader for perioden har raknats bort.

EBITDA % utan forvarvskostnader

Rorelseresultat fore avskrivningar av materiella och immateriella tillgdngar och
finansiella poster i procent av intdkterna dar forvarvskostnader for perioden har
raknats bort.

Eget kapital per aktie

Eget kapital i forhallandet till totalt antal utestdende aktier.

Genomsnittligt antal aktier

Vagt genomsnittligt antal aktier utestdende under perioden.

Kassalikviditet

Likvida medel inklusive kortfristiga placeringar och kortfristiga fordringar i
forhallande till kortfristiga skulder.

Kallskatt

Lokal kallskatt p& forsaljning av royalty, licenser och konsulttjanster tas ut i
manga av de afrikanska lander dar SDS har kunder. Kéllskatten varierar mellan
10-20 % beroende pa land och dras av fran fakturerat belopp innan kunden betalar
leverantoren. SDS redovisar nettoomsattningen inklusive kallskatt och drar av
motsvarande belopp som kostnad under posten ovriga rorelsekostnader.

Nettoomsattningstillvaxt

Periodens omsattning i relation till féregdende periods omséttning.

Periodens resultat utan forvarvskostnader

Periodens resultat dar forvarvskostnader for perioden har raknats bort

Resultat per aktie

Resultat efter skatt i forhallande till genomsnittligt antal aktier.

Rorelseresultat (EBIT)

Resultat fore finansiella poster och skatt.

Rorelsemarginal (EBIT) %

Resultat fore finansiella poster och skatt som en procent av intékterna.

Rorelseresultat (EBIT) utan for-
varvskostnader

Resultat fore finansiella poster och skatt dar férvarvskostnader for perioden
har raknats bort

Rorelsemarginal (EBIT) % utan
forvarvskostnader

Resultat fore finansiella poster och skatt som en procent av intékterna dar for-
varvskostnader for perioden har raknats bort

Resultat efter skatt

Resultat efter finansiella poster och skatt.

Resultat efter skatt utan
forvarvskostnader

Resultat efter finansiella poster och skatt dar forvarvskostnader for perioden
har raknats bort.

Soliditet

Eget kapital inklusive minoritet i forhallande till balansomslutningen.
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