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Highlights | dagens presentation

Finansiellt utfall 2023 samt Q1

Vad hande med affaren pa 17Msek och sankt burn-rate pa 1,5Msek?

Var det bara HDW som fatt problem med affarerna senaste aret?

Vad har bolaget astadkommit affarsmassigt sedan man gick in i rekonstruktion?

Varfor gick bolagets dotterbolag i rekonstruktion och finns det finansiella fordelar med
denna?

Hur ser planen ut framat for produktlinjerna, dotterbolagen och koncernen?
Varfor skall man teckna i pagaende emission? (24 juni — 8 juli)

@ Wireless



Main customers per Product area
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Finansiellt utfall 2023 samt Q1

2023-2024




Oversikt Corporate 2023 full year : Nettoomsattning 30Msek

ACTUAL REVENUE
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Produktlinjerna

30 00D

25 000

20000

10 000 |

5000 F

GEPS; 1 343

LABS; 1428

MODULES; 3 196

Revenue

GirL.bid

GRIFFIM; 2 079

LABS: 5 095

MODULES; 9175

GEPS. B1E
GRIFFIM; 1 586

LABS; B 447

MODULES; 13 211

2021

2022

2023

Fordelning omsattning 2023
— Moduler 44 %
— Labs 28 %
= Griffin 5%
— Dalum 9 %
— Casat 11 %
-GEPS 3%

Storsta 6kning
— Moduler ( Radio/loT Moduler)
— Labs (10T R&D uppdrag)
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Trenden ar:

Utfall KONCERNEN (kvartal)

v' Omsattningen dkar snabbt. Dock dipp i Q1-24
v Forlusten minskar. (EBITDA)

Kvartalsoversikt "Corporate™
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5000 - -

EEE R
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-10 000 T

-15 000

-20 000

2021.01 2021.02 2021.03 2021.04 202201 202202 2022.03 2022.04 2023.01 2023.02

I F=venus Total 1 Total OpEx  — ] - - - - EBITDA — — - Aye_ Salesrddl seseeen

2023.03

2023.04 2024.01

Ave. OpEx r40

CORPORATE = samtliga koncernbolag

Total Sales, dvs inte bara Extern

« Balanserad F&U - ingen aktivering, endast aterforing sker 2022

*  OpEx: extraordinar kostnad 2022.Q2 i Holding; 966 KSEK (Kuren)
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Vad hande med affaren pa 17Msek —
Saas-delen ?

@ Wireless



Vad hande med SaaS delen?

Pressmeddelande 2023-12-17

Bud pa del av verksamheten pa 17MSEK fran strategisk partner
genom avsiktsforklaring

Nasdagq First North Growth Market-listade H&D Wireless AB har erhallit ett bud pa del av
verksamheten fran en strategisk partner genom avsiktsférklaring, ”Letter-of-intrest”. Budet
ir icke bindande med ett virde pa cirka 17 MSEK.

H&D Wireless har en langre tid diskuterat strategiska investeringar och samarbeten med inom loT, IT
och RTLS systemldsningar for industrin, vilket nu lett till att ett av dessa foretag gett oss ett skriftligt
intentionsavtal (Letter of interest). Forslaget innebér att:

(i) En del av verksamheten forsiljs inklusive IP, liggande orders och produkter.

(i) En del av personalen kommer erbjudas att folja med for att fortsdtta utveckla produkterna
och afférerna.
Erbjudandet &r icke bindande och férutsitter en due-dilligence under ca 2 manader.
H&D Wireless AB (publ) fortsétter sin verksamhet med resten av produkterna och stannar
pa bérsen.

(i)
(iv)

Finansiellt skulle affiren innebéra att bolaget dels far betalt for den del av verksamheten som avyttras
(+17Msek) samt minskar lopande kostnader ca (1,5Msek/manad) vilket gor att bolaget snabbt blir
kassapositivt.

Nésta steg &r nu att styrelsen skall utvirdera det inkomna budet tillsammans med huvudégaren och
besluta om man skall acceptera budet eller férhandla vidare. Om man accepterar budet kommer en
due-dilligence att genomfras med start efter julhelgen dvs i mitten pa januari och beriknas ta ca 2
manader.

Pressmeddelande 2024-03-11

Budgivaren har beslutat att inte ga vidare i processen

Nasdaq First North Growth Market-listade H&D Wireless AB har erhallit besked fran
budgivaren, som meddelades om den 2023-12-17 genom PM om avsiktsfarklaring, “Letter-
of-intrest”, och rér SaaS-verksamheten, har beslutat att inte ga vidare i processen.

Finansiellt skulle affiren inneburit att bolaget dels skulle f& betalt fér den del av verksamheten som
avyttras, ca +17Msek, samt minskade lépande kostnader ca 1,5Msek/ménad, vilket skulle géra att
bolaget (bérsholaget) snabbt blir kassapositivt och kunna fokusera pa den snabbt vixande affiren
genom Avnet-Silica samarbetet. Efter ca 2 manaders due-dilligence s& har man tyvarr beslutat att
avbryta processen.

Nista steg &r nu att bolaget och styrelsen gar vidare med diskussioner ett par ytterligare bolag visat
intresse fér olika delar av verksamheten.

Styrelsen skall utvirdera hur detta paverkar planerna framat och aterkommer med information ftill
marknaden sa snart det gar.

Budgivaren sag efter DD i mars-24
inte samma synnergier som man
hoppats pa i dec-23.

Pressmeddelande 2024-05-21

Empir Industry forvarvar Casat for totalt 6,9Msek fran H&D Wireless

Nasdaq First North Growth Market-listade H&D Wireless AB har ingatt ett bindande avtal
med Empir Industry AB om forvdrv av produktlinan Casat. Totala kontraktsvirdet ar
6,9MSEK.

H&D Wireless har signerat ett hindande avtal om férsiljning av produktlinan Casat. Avtalspaketet &r
utformat som en inkramsaffar i dotterbolagen H&D Wireless Sweden AB och MVV IT. Vidare s har ett
drifts-, underhalls- och vidareutvecklingsavtal ingatts med produktlinjen H&D Wireless loT LABS om
fortsatt support till kéiparen under en period av 12 ménader.
Avtalet innebdr att:
(i Casat-verksamheten forsalis inklusive IP, liggande orders och produkter.
(i)  Personalen som arbetat med Casat i Sverige kommer erbjudas att fdlja med fér att
fortsatta utveckla produkterna och affarema.
(i) Avtalet &r bindande och tilltrade &r satt till 31 maj 2024,
(v)  Tilltradet & villkorat av att befintliga kunder godkanner avtalgt.
(v)  Driften till kunderna fortsitter utan avbrott och med ofdrminskad kraft.
(vi)  H&D Wireless AB (publ) fortsatter sin verksamhet med resten av produkterna och stannar
pa hrsen.

Empir har genomfort affaren och
erlagt kopeskilling dar man kopt
Casat produktlinje.

GEPS beroérs inte och fortsatter
som vanligt inom HDW Sweden AB

@ Wireless



Product lines at the H&D group In subsidiaris

SaaS Bizz + R&D

H&D Wireless Sweden Holding AB (publ)
559077-0714

Fastighetsbolaget Silarp AB MVV Information Technology AB

556458-1600 556706-9595 “IP owner Casat3+4i”
2006 — 2020 dec

H&D Wireless Dalumverken
556246-4494

AR TITEISEE STEELE /412 H&D Wireless Connectivity AB irel
556784-6521 y H&D Wireless IoT LABS AB

559337-5446 559345-3623

GEPS4l . ° LABS
Casat4 ___ e

,q 5= ﬁ"HI:IIII .
n Wireless

SaasS services Connectivity hardware Engineering services IoT | Engineering services Mech




Var det bara HDW som fatt problem
med affarerna senaste aret?

2023-2024
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Eurozone Manufacturing Purchasing Managers Index (PMlI)
Covid 19 Global J Production || MV Ever Given Global allocation, high || HDW sign | | Allocation starts to reduce || Demand Steps toward
shutdown || starts again blocks Suez prices & long leadtimes Avnet and overcapacity starts \_"stabilizes L normal
channel — g

|
|" . .
\ N

Investing.com

Jam 20 Janm 21 Jam 22 Jan 23 Jam '24



Vad har bolaget astadkommit
affarsmassigt sedan mars-24

2024
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Vad har bolaget astadkommit affarsméassigt sedan man gick in
| rekonstruktion?

— Awyttring av produktlinjen Casat for ett varde av 6,9Msek

- Rejal 6kning av orderstock pa 6ver 13Msek fran 11 mars till 27 juni.

- Flera nya projekt registrerats av Avnet, samt nagra som borjar ga mot start av produktion

- Ramavtal pa 20MSEK med ny kund, nytt segment och ny affarsmodell

— Volvo Cars 6kar med 100 % pa GEPS och AstraZeneca ger slutgiltigt godkannande for drift.
— Ny affarsmodell med ODM som involverar tre produktlinjer i tre dotterbolag

BOOKINGS

S 2023
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Original Design Manufactoring — (ODM) affarsmodell for loT

R&D

HDW loT LABS

Building on the Griffin™ platform accelerates Time-to-market for Customer loT solutions.

“— Wireless Cloud

i b Connectivity API
.. s h
‘ - / . »
: % . -:H-‘F_“f_ 10T CLOUD
X o PLATFORM
D owmw

[T |
W Awure

Engineering Services
HW Design, RF Design, Mechanics
Firmware
Drivers
Sensor integration
Certification

Volume production preparation
* Qualification
Production test development
Transfer to manufacturing site
Support during ramp-up

Forsta projekt : +7Msek

NPI

HDW Connectivity

New Product Introduction

*  Prepare product for production

* R&D and Operations staff involved

» Develop process and tools for
manufacturing

» Selects suppliers and negotiate
pricing

* Runfirst test runs + ramp up

* Hands over to Operations

vd = : =

S S
=

y

1,5Msek

HDW Connectivity + HDW Dalumverken

Total process of Box built Final assembly & Packing

SMT H&D Wireless Dalumverken AB
+ Box built ( Final assembly + Test)
« Packing 3
Mounted * Shippin
mmm .PCB Peing
Plastic mfn l
—_Mech box N »
mmm T 4
Compsdist/HDW B0
RBOM box
mmm
Card board mfn
mmm

20Msek Ramavtal



Total Bookings

30000

25000

20000

15 Q00

10 Qo0

5 000

BOOKINGS
2022
26 038
_ " w23
g 22314
o
! !
] r=-
--—"'- J
I [
16 098 -——=" 202t
|./ j / 13663
]
o - -
WY S r?
fF = i
i ! S
- ! - -
'3 i F
e T T e ——— =
- #;
f
_
—: e
F i
vl wd w7 w10 w13 wle w18 w22 W3S
——— == =HZ == = — 0

18 000

16 000

14 000

12 000

10 000

& 000

& 000

31%

Modules

BOOKINGS 2024

100%

40%
7 845

Griffin Summa

A bit behind in Q1 but catching up in Q2. Bookings increased 13,5Msek v11-v25

Modules large but Griffin loT BOX is now topping.
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Tota

Revenue Backlog

(excl. vat) 2024
vig vi9 v20 v21 v22 v23 v24 v25
MODULES 5372 5372 5372 5372 5372 5047 4927 4976
GRIFFIN 608 608 7611 7611 7611 7611 7611 7611 1 8 2 8 9
CASAT 1604 1387 1387 1453 362 155 155 155 R EVE N U E BACK LD G
GEPS 806 768 768 768 742 694 764 764
LABS 3381 3371 3371 2 791 2195 2970 3020 2970 2 D 2 2 —2 D 2 4
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SUMMA 12 082 11817 18 820 18 289 16 576 16 755 16 755 16 754
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H&D Wireless produktlinje: Connectivity — Moduler + loT

AVT Design registration # of DR:s , Customer projects, RF Modules Avnet samarbetet har genererat 95

nya modulkundprojekt som
registrerats.

100

Nagra har redan genererat affarer i
nartid. Trixell ( Healthcare)..

2023 Modules: Net Sales (SEK) split
between Direct and via Avnet

5058 263;

42%

®m H&D Direct Customers = Avnet

@ Wireless

Total Value in DR;
> 220 MSEK
Moduler + Box




Varfor gick bolagets dotterbolag |
rekonstruktion och finns det
finansiella fordelar med denna?

2024
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Varfor gick bolagets dotterbolag 1 rekonstruktion och finns det
finansiella fordelar med denna?

— Bolaget sag inga varningstecken pa att affaren inte skulle bli av som annonserats i dec-23 och var
helt oférberett pa ett nej tack 11 mars.

— Betalningsinstallelse gor att gamla skulder inte skall betalas |[6pande, dvs konkursskydd

- Lopande kostnader maste kunna betalas, alla kundprojekt och avtal fortléper liksom fakturering.
— Tackning av lIonekostnaden fran I6negarantin under 3+1 manad

— Skuldnedskrivning genom forhandling om ackord mha rekonstruktéren, med ca 4 -12Msek

- Detta sker nu i tre dotterbolag, samtidigt som projekt och affarer 16per pa.
- HDW Sweden AB, 25 mars — 25 juni, ansokan om férlangning pagar
- HDW loT LABS AB, 26 mars — 26 juni, anstka om forlangning pagar
- HDW Dalumverken AB, 27 maj — 28 augusti.




Hur ser planen ut framat for
produktlinjerna, dotterbolagen och
koncernen?

2024-2028
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EBIT forbattring genom avyttringen
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EBIT har de senaste 6
kvartalen legat pa ca 5Msek
| forlust. (Q4-24 innehdll
extraordinara kostnader)

Genom avyttringen +
effektiviseringar minskar de
fasta kostnaderna med ca
1,35Msek per manad, dvs
ca 4Msek/kvartal eller
12Msek pa arsbasis.

Samt att en likvid pa
+6Msek forbattrar kassan
plus utvecklingskontrakt pa
0,9Msek dver 12 man
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Hur ser planen ut framat for produktlinjerna, dotterbolagen och
koncernen?

— Fokus kring RF-moduler, ODM- affarer och loT-utvecklingsuppdrag
— Drivet genom Avnet samarbetet med 100-tals saljare runt om i europa samt nagra fler kanaler pa gang

— SaaS modellen for GEPS underhalls och utvecklas kring befintliga kunder samt betald
kundanpasshing

— VCC utokar, AstraZ gick nyss i drift.
- Kostnadssankningar pagar, dvs for Mircosoft Azure samt flytt av drift o underhall till Sri Lanka
- Soker motsvarande kanal som erhallits genom Avnet med mera fokus pa tjansteférsaljning
- Avnet har engagerats aven for GEPS med fokus pa Box-forséljning med tillhdérande tjanst.
— Supply chain nytt segment for Box + GEPS dar Avnet fatt napp och falttester pagar med kund.




Product lines — 2024

Cloud Ops at
VCC.

Installation
+Cloud Ops
AstraZeneca.

Multinational
POC at VCC.

Several
international
cases are
planned.

Casat

Approval of
several projects
at Volvo + Parker

Benchmark
shows that Casat
Is the only one to
meet the
requirements of
key customers.

Volvo + Parker
up 20-75%

Salt 31 maj

Griffin 10T Box

Avnet starts
promoting
Box827 with
HDW SaaS SW.

Smart City POC
was implemented
and shows great
potential.

New business
with ODM mfn

7Msek PO pg

Modules

Started
manufacturing
and delivering
Wi-Fi 6

Increased
deliveries by 26%

Avnet registered
87 new customer
projects, an
increase of 870%

Largest product
line

loT Labs

Delivers new
project for SEK 7
million to Avnet

Completes many
internal projects
and enables 50%
for external
projects

Gets new project
from instagrid
3.3Msek+NPI
1Msek

Dalumverken

Completes and
installs first
production line
for Parker with
Cobot

Found niche for
rebuilding
packaging
machines.

Builts line for
Box-built and
becomes part of
ODM bizz




Varfor skall man teckna i pagaende
emission? (24 juni — 8 juli)

2024
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Varfor skall man teckna i pagaende emission? (24 juni — 8 juli)

- Rattviseemission, motsvarande villkor som garanterna tecknade pa, fast nu for mera langsiktiga
tecknare.

— Bolaget genomgar en stor effektivisering, lagre lopande kostnader samt skuldnedskrivningar

- Bolaget har haft lag orderingang fran varen-2023 till mars 2024, men ar nu tillbaka pa 2022 ars niva, nar
orderboken var som hogst, 6kning med 13,5Msek sedan v11.

— Det ar idag valdigt ovanligt med att Tingsratten godkanner att foretag far ga in i rekonstruktion. Ett av
huvudkriterierna ar att bolaget skall visa langsiktig livskraft. Att Tingsratten har bedomt att bolaget ar
langsiktigt livskraftigt, borde vara en bra signal till bolagets aktiedgare.

— Aktien och bolaget ar idag extremt lagt varderat jamfort med en analys med diskonterat kassaflode for 5
ar framat, ca 10-50x




| v

* Varfor investerai H&D Wireless AB aktier?:

Samarbetsavtalet med Avnet som signerades i juni 2022 innebé&r en acceleration med ett uppskattat totalvarde
pa > 300-500MSEK oOver narmaste 5 aren. Bolaget far aven genom detta avtal majligheter till lanefinansiering
samt projektfinansiering. Redan har Avnet registrerat 95 nya kundprojekt som tillsammans med fakturerat
ger ett total varde pa 220M som samarbetet genererat hittills (obs projektvarde, inte orders annu).

Pa lang sikt s& bidrar Coronakrisen samt det nya kriget i Ukraina till ett kraftigt 6kat tryck pa att ta hem
tillverkningen av kompletta produkter liksom kritiska komponenter lokalt till Sverige, EU och USA. Det driver
ocksa pa behovet av digitalisering av industrin, bade civil och forsvar. Ett mycket storre case for H&D Wireless
produkter och tjanster som kan erbjuda bade komponenter och ODM:-tillverkning.

Genom forséljningen av SaaS-verksamheten Casat sa erhalls likvid for att driva vidare den verksamhet som
okat mest i omsattning senaste 3 aren, samt att en stor del av den I6pande kostnaden minskar drastiskt. Det
medfor att bolaget kan fokusera och bli [Ionsamt snabbare.

Genom avyttringen till Empir Industry erhalls ocksa ett partnerskap som ocksa kan komma att generera behov
for hardvaruforsaljning av loT-boxar, tjanster och Produktionsutrustning.
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